
Disrupt Or Die
Bart Strijker

Bio

Managing Director Digital

Jaarbeurs, VNU EE

@bartstrijker

Meer praktijk dan theorie? Doet

Overal verantwoordelijk digitaal

VNU onderdeel jaarbeurs

VNU internationaal China Snelle ontwikkeling

Full time bij VNU

Veel services
95% B2B

Content marketing

Onderwerp

Disrupt or die

Oculus: achtbaan: VR

Wil je naar een popconcert

Bijna levensecht

350 USD

Komt over 6 maanden naar NL

Gebeurt veel

Wie is wie en waar
gaan ze naar toe?

Alles draait om data

Data driven world

Mensen: willen verhalen horen

If you tell better stories
you do more business

Tips
Veel doen

Trend

Hoe doen wij dit?

Trends in zoekgedrag

Openstaan voor
wat er gebeurt

Disrupt or die

Warp

Vragen
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Tips

Trend

Van push naar pull
Netflix de nieuwe videotheek

Omarm het

Relevant zijn

Waarom?

Data te laten happen naar de content
om een conversie te doen

Leads leveren naar de klanten

Lead gen driven

B2B webshop

Allerlei modellen

Frenemy
Vrienden

Enemy

Content, ugh

KPI's Zoveel artikelen op keywoord

Context en
relevante

Om juiste moment het
juiste artikel

Autoriteit

Is belangrijk

Goed verhaal op een ander platform met autoriteit

Straalt goed af op je merk

Wie is geloofwaardiger?

Database is goud waard

Data wordt anders geaggregeerd

Actuele data

Je kunt beter een viral doen

Verzamel een
mobiel nummer

Hangt aan
de persoon

Hoe doen wij dit?

Trends in zoekgedrag

Openstaan voor
wat er gebeurt

Disrupt or die

Warp

Vragen
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Tips

Trend

Hoe doen wij dit?

Visie: redementvolle ontmoeting

Business genereren voor onze klanten

UBR: Unique Buying Reasons - net de
andere kant op

Stap in op 60% van de kennis over
een product, begin niet bij het begin

Social media

Niet met een ROI KPI

Twitter: niet voor push, vragen stellen

Fb: niet zo B2B

LinkedIn: werkt iets beter

Touchpoints

Awareness Digital

Consideration Live

Decision

Aantal keren dat een artikel wordt
gelezen bepaald kwaliteit

Als mensen het delen,
dan heeft het waarde

Wees bewust welke
kanalen je inzet

Van 1000 mensen 10 actief 1 post

Denk na wat je wel niet doen

Bewust dingen niet doen

Vb: Quel
SEO longtail

Data verandert ook hoe er naar moet kijken

Door internet
minder controle

Dashboard

Luister eens naar iemand uit de
schoolbanken

Trends in zoekgedrag

Openstaan voor
wat er gebeurt

Disrupt or die
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Wie is wie en waar
gaan ze naar toe?

Tips

Trend

Hoe doen wij dit?

Trends in zoekgedrag

Google insight/ trends

Trends pc, tablet,
iPhone, Android

De trend loopt gelijk met de
verkopen van de devices

Zit maa 2,5% verschil

Leuke analyse tool

Reviews

Openstaan voor
wat er gebeurt

Disrupt or die
Disrupter > disrupt

Bacon sriracha unicorn diariesGooglen

Iets wat snel groeit: kan ook snel dalen

Warp

Vragen
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wat er gebeurt
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Stoppen met
marketing budget

Revenu marketing

Focus achterin A.I.D.A. funnel zitten

Ontbundeling

Zelf zoeken

Tussenschakels
worden uitgeschakeld

Makkelijk om te starten

Staan onder druk

Stromen
Het is gedrag en geen site/ app

B2b gaat snel overnemen

Alles wordt transparant

Complex systeem is goedkoop

Wat ga je doen en hoe uniek

Meest gezochte video b2b: video
instructie is gemakkelijker

Elk team is digitaal

Elk team moet mobiel denken

Elke medewerker moet digitaal denken

Tech toevoegen

The winner takes it all

Vragen
Hoe google trends
gebruiken?

Meeste bedrijven hebben geen research

Zet een paar zoektermen
van de concurrent erop

Dan krijg je een eerste indicatie
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